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VERACEL APRESENTA O RESUMO PUBLICO
DO PLANO DE MANEJO FLORESTAL 2013

A Veracel Celulose divulga o
Resumo Publico do Plano de
Manejo Florestal 2013. Este docu-
mento traz informagdes sobre as ati-
vidades florestais empreendidas
pela empresa. Séo abordados deta-
lhes do plantio de mudas de euca-
lipto até o transporte de madeira a
fébrica para a producéo de celulose.
Além de informagdes sobre os
procedimentos operacionais, tam-

bém séo abordados questdes como
melhoramento genético, monitora-
mento florestal e salde e seguran-
¢a dos trabalhadores. Inclui ainda
contelidos sobre os cuidados quan-
to a preservacao da flora e fauna
nativas e as iniciativas socioambi-
entais desenvolvidas pela Veracel.
“Este documento sintetiza os pro-
gramas, acgdes e procedimentos ado-
tados em todo 0 nosso processo de

Gestéo Florestal. A todo o momento,
buscamos executar as nossas ativi-
dades de forma sustentavel e com o
menor impacto possivel. Por isso, anu-
almente, ou quando ha necessidade,
fazemos a revisdo deste documento,
trazendo resultados dos monitoramen-
tos, de eventuais alteracfes significati-
vas de atividades ou na conjuntura so-
cioeconémicas e ambientais da re-
giao", explica o gerente de Sustentabi-

lidade da Veracel, Renato Cameiro.

Para mais informacfes ou de-
talhes sobre o Resumo Publico
do Plano de Manejo Florestal
2013, acesse a publicagdo dispo-
nivel no site da empresa
(www.veracel.com.br), na éarea:
Nossas OperacOes => Florestal
=> Plano de Manejo.

Fonte: Painel Florestal

PRODUTOR JA PODE CONTAR COM O CADASTRO
AMBIENTAL RURAL (CAR)

O Cadastro Ambiental Rural foi
criado pela Lei n° 12.651, de
2012. O CAR é um registro ele-
trénico, obrigatério para todos os
imoveis rurais. O CAR tem por fi-
nalidade integrar as informagdes
ambientais referentes a situagéo
das Areas de Preservagao Per-
manente (APP), das areas de Re-
serva Legal, das florestas e dos
remanescentes de vegetagdo
nativa, das Areas de Uso Restri-
to e das éreas consolidadas das
propriedades e posses rurais do
Pais. De acordo com secretario
Leonardo Vilela, o CAR é um divi-
sor de aguas.

O Estado de Goiéas foi o pri-
meiro a ter o Codigo Florestal Es-
tadual adaptado ao Cddigo Bra-
sileiro e também é pioneiro na re-
alizagdo do CAR. “Aqui realiza-
mos 0 maior suporte ao sistema.
Ele interessa a toda sociedade,
seja da agricultura, inddstria ou
comércio. Nosso Pais é conside-
rado emergente, mas em ques-
tédo de agronegdcio e meio ambi-
ente, o Brasil é poténcia.”, afirma
0 secretario-executivo do Minis-
tério do Meio Ambiente (MMA),
Francisco Gaetani.

A Plataforma Offline do CAR
permite cadastrar e controlar as
informagbes dos imdéveis rurais
sem a necessidade da internet,
além de outros beneficios ao pro-
dutor. O proprietério tera a com-
provacao de regularidade ambi-
ental, seguranca juridica, sus-
penséo de sangfes, acesso ao
crédito e aos programas de re-
gularizagdo ambiental.

A Secretaria do Meio Ambien-
te e dos Recursos Hidricos (Se-
marh) ja capacitou mais de 1400
técnicos para trabalhar com essa
ferramenta. A Plataforma Offline
permite que os dados sejam in-
seridos no formato exigido sem
a necessidade de conexdo com
a internet, o que facilita o traba-
Iho aos produtores rurais. O CAR
Offline € o primeiro dos trés mo-
dulos. Os outros ainda estdo
sendo preparados e logo serdo
lancados de modo pioneiro em
Goias, sendo eles o Online e o
Interno.

Presidente da Federacao da Agri-
cultura do Estado de Goias (Faeg),
José Mario Schreiner afirma que o
CAR é uma ferramenta essencial.
“Talvez essa seja a nossa mais im-

portante conquista. Esse sistema
traz transparéncia, faz a fotografia e
diagnostico real de cada proprieda-
de rural. Esperamos que em dois
anos todas as propriedades este-
jam cadastradas. Com o CAR to-

dos poderao trabalhar com tran-
quilidade, dentro da lei, trabalhan-
do com sustentabilidade e geran-

do riqueza para Goias.”

* Fonte: Painel Florestal

Comeércio de produtos florestais

PASTA ESTIMULANTELE

ALTA PRODUTIVIDADE
Pesquisa de Produtividade
Idad:
Fazenda Pesquisador i Kg/Estrias

Floresta
Iporanga Silvano Cunha 9 anos 0,219
Angatuba Luiz Almeida 7 anos 0,185
Santa Catarina | Eziquiel Camargo | 12 anos 0,203

*Intervalo de 14 dias

Temos disponibilidade, qualidade e bom preco

Contate-nos
Acesso Ivens Vieira, Km 2,5 - Angatuba - SP

Fone: (015) 3355-0710 - (15) 9742-2339
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NEGOCIOS FLORESTAIS: DOIS OLHOS
ABERTOS E OUVIDOS AGUCADOS

D efinir a localizagéo, a rota a
ser seguida e o destino fi-
nal do empreendimento séo pas-
sos fundamentais que indicam o
rumo de toda a cadeia de procedi-
mentos operacionais que devem
ser adotados para 0 sucesso de
um negdcio de florestas! Passado
algum tempo, muitas decisfes es-
truturais de um projeto vao se tor-
nando irreversiveis, na medida em
que o empreendimento avanga.

Retrocesso é sempre possivel,
mas depois de determinado tem-
po, qualquer passo para tras é
acompanhado de elevados prejui-
zos e desgastes constrangedores!
Para o sucesso e sustentabilidade
de um negécio florestal em pleno
desenvolvimento, s6 h4 uma alter-
nativa: seguir em frente e superar
eventuais dificuldades! Antes de se
definir pelo negdcio com florestas,
hé de se recorrer a todos os recur-
sos disponiveis: meios informati-
vos, universidades, trabalhos téc-
nicos e cientificos, consultorias es-
pecializadas, visitas de campo, con-
versas formais e informais, etc. Vale
tudo, até que se chegue as deci-
sbes definitivas do que fazer, como
fazer, quanto custa, a rota a ser se-
guida e o destino final.

Para que essas decisfes se-
jam seguras, € imprescindivel que
se tenha clareza de objetivos, di-
menséo das dificuldades a serem
superadas e dos recursos dispo-
niveis para tal empreitada. Para
empreendimentos em andamento,
subentende-se que tudo isso tenha
sido discutido & exaustdo. Duvidas
e preocupacgfes passam a fazer
parte do passado. Se forem discu-
tidas nas fases preliminares de
planejamento, quando todo tipo de
questionamento merece respeito,
otimo! Se néo, véo ficar para a his-
torial E facil mudar, retroceder e até
desistir de qualquer negdcio sem
grandes prejuizos. Mas a partir do
momento em que se decide pelo
“'é aqui”, é “o que queremos” e “va-
mos em frente”, as coisas come-
¢am a mudar de figura.

Dai em diante, a realidade nua
e crua passa a exigir postura fir-
me e segura diante de riscos e
oportunidades de qualquer em-
preendimento. Da-se partida a
uma embarcacéo, as vezes, como
a de um negécio florestal, exage-
radamente pesada, principalmen-

EXPEDIENTE

te, quando no destino final pode
existir uma inddstria contando
com a madeira como matéria-pri-
ma. Sempre, aos dirigentes des-
sas embarcagdes pesadas e de
destino definido, s6 cabe um com-
portamento: encontrar o caminho
das solugdes, sem choro, com
empenho e profissionalismo,
mesmo nos momentos mais
complicados e até imprevisiveis.

Essa parece ser a Unica opgéo
- tanto para aqueles que puxaram
a embarcagéo, quanto aos gue sao
desafiados a embarcar, eventual-
mente, no meio do percurso. A es-
ses, cabe menos tolerancia, pois
lhes coube outro privilégio: o direi-
to de informar-se a respeito do
destino da embarcacéo e aceitar
ou rejeitar o convite para embar-
carl SO ndo |Ihes cabe, depois do
embarque, discutir a rota e o desti-
no. N& é muito comum, mas, de
vez em quando, alguém embarca
e, de repente, aos berros reclama
de tudo: da tripulagdo, dos passa-
geiros, da rota e até do destino da
embarcacdo. Fica a impresséo de
que tomou o “bonde errado”.

Para esses desavisados ou mal
informados so resta saltar da em-
barcag&o, o mais rapido possivel,
numa parada de emergéncia. De-
socupar o barco é bom até para ndo
atrapalhar os mais comprometidos
e que acreditam na continuidade da
viagem e na possibilidade de se
atingir o destino final. Essa conver-
sa muito comum em papo de bote-
co reflete a situacdo incomoda em
que alguns profissionais se metem,
quando se defrontam com as difi-
culdades de empreendimentos em
que sao convidados a participar, ou
seja, séo situagdes surpreenden-
tes que podem ser encontradas ao
longo da implantagcdo de qualquer
empreendimento de longo prazo. E
empreendimentos florestais néo
fogem a regra.

Outra curiosidade interessan-
te e muito conhecida nesse sobe
e desce dessas embarcagdes
sdo os discursos controvertidos
de quem sobe e de quem desce!
Cenarios desastrosos séo des-
critos pelos que sobem. Erros, de-
sajustes e muitas coisas séo de-
bitadas - com ou sem razéo - na
conta de quem desce. Isso é meio
natural e ndo é privilégio do setor
florestal. E ai fica valendo a famo-
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sa légica de quem chega e quer
valorizar o trabalho a ser feito:
quanto pior o discurso, mais valo-
rizado o resultado.

Geralmente, quem embarca
tem missédo definida: é quase a
“de um médico” para salvar gen-
te! E ha quem dé mais mérito para
o cardiologista que salva o enfer-
mo entubado na UTI do que para
o plantonista, que salva o doente
com uma simples dragea sub-lin-
gual. Moral dessa histéria de bo-
teco: A silvicultura brasileira, repre-
sentada por embarcagdes pesa-
das navega por regides diversas,
leva industrias, leva riquezas e
enfrenta caminhos dificeis. E im-
prescindivel que seus comandan-

tes tenham uma noc¢ao clara da
rota a percorrer e do destino final
de suas embarcacdes.

De qualquer forma, aceitar a
realidade nua e crua € o primei-
ro passo para que os comandan-
tes dessas embarcacgfes en-
contrem o melhor caminho a ser
percorrido. Muitas vezes, s6 com
um olho é possivel desviar-se de
pequenos entraves, mas de
grandes obstaculos é preciso
um pouco mais: dois olhos bem
abertos e ouvidos bem aguca-
dos! E assim, a silvicultura vai
continuar sendo uma excelente
alternativa de negdcio.

Fonte: Nelson Barboza Leite
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Zipax Industria e Comércio de Embalagens Ltda.
Rua José Carlos de Carvalho, 4-17 - Jd. Solange - Bauru/SP - CEP 17.054-120
vendas@zipax.com.br

ECONOMIA

S

PRODUTOS

ACIDO SULFURICO 98%

ALMOTOLIA 500 ml C/ BICO DE PLASTICO
ALMOTOLIA 500 ml C/ BICO DE METAL
TAMPA C/BICO DE METAL P/ ALMOTOLIA
ARAME 14 GALV

ARAME 20 GALV

ARAME 22 GALV.

AVENTAL DE FRENTE SEGURANCA
BOTA DE BORRACHA

BOTIJAO TERMICO

CoNO UM WNRZ
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12 CAPA DE CHUVA COM CAPUZ

13 COLETA

14 CONFECCAO DE SAQUINHOS

15 ESTRIA RETA

16 ESTRIAV

17 ESTRIADOR

18 ESTRIADOR DE BICO

19 FARELO DE ARROZ

20 GRAMPOS

21 INSTALAGAO DE ARVORE COMPLETA
22 HASTE P/ FIXAGAO DE EMBALAGEM
23 LIMA

24 LUVAS DE RASPA

25 MARMITA TERMICA REDONDA

26 OCULOS DE SEGURANGA

27 PASTA ESTIMULANTE 24% C/ETHREL
28 PASTA ESTIMULANTE 24% S/ETHREL
29 PERNEIRA EM COURO SINTETICO

30 RASPADE TRONCO

31 RASPADORES

34 SACAO PLASTICO 100x1,50x0,18
35 SAQUINHOS 35x25x0,20

37 TRANSPORTE ( até 50 km)

38 TRANSPORTE (de 51 & 150 km)

39 TRANSPORTE (de 151 & 250 km)
40 TRANSPORTE (de 251 a 1000 Km)
41 TRANSPORTE (de 1001 a 1500 Km)

VALORES MEDIO DE MERCADO

BOTINA DE SEGURANGA C/BICO DE FERRO

32 RESINA ELLIOTTII FOT-FAZENDA NOVEMBRO/2013
33 RESINATROPICAL FOT-FAZENDA NOVEMBRO/2013

36 TAMBOR REFORMADOS E PINTADO DE 200 LTS

UNIDADE VALOR R$

KG. R$ 2,10
UNID R$ 1,65
UNID R$ 3,10
UNID. R$ 2,23
KG. R$ 8,16
KG. R$ 16,95
KG. R$ 12,95
UNID. R$ 13,40
PAR R$ 10,05
UNID. R$ 16,50
PAR R$ 39,50
UNID. R$ 18,00
TON. R$ 11,29
MIL R$ 21,10
MIL R$ 22,07
MIL R$ 31,23
UNID. R$ 3,57
UNID. R$ 4,08
TON. R$ 506,94
CX. R$ 6,63
MIL R$ 40,76
MIL R$ 10,20
UNID R$ 10,00
PAR R$ 7,23
UNID. R$ 9,08
UNID. R$ 8,65
KG. R$ 2,80
KG. R$ 1,50
PAR R$ 10,70
MIL R$ 41,62
UNID. R$ 5,60
TON. R$ 341125
TON. R$ 3.261,25
MIL R$ 1.300,00
MIL R$ 130,00
UNID R$ 50,00
TON. R$ 30,30
TON. R$ 39,74
TON. R$ 56,11
R$/KM R$ 2,41
R$/KM R$ 2,26




